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Peluang Usaha Rencana Usaha  Action/Eksekusi Value Proposition 
1. Bakso Goreng  

Bakso sangat dikenal oleh berbagai kalangan. Varian bakso goreng 
sudah tak asing lagi. Hal yang membedakan dari bakso ini yaitu dari 
segi pembuatannya dan dibumbui kering pedas, balado, maupun 
original.  
Pemilik : Wiwi Kurniasih 
Produk usaha : Baso Goreng 
Alamat : Dukuh Bantarbolang 
 

1. Rencana Usaha Baso Goreng: 
a. Pembuatan Merek 
b. Membuat foto dan video untuk 

konten dan promosi produk 
c. Produksi untuk acara bazar 

Agustusan 2023 

1. Action/Eksekusi Usaha 
Bakso Goreng  
a. Produksi produk bakso 

goreng 
b. Membuat foto dan 

video produk bakso 
goreng  

c. Pemasaran Medsos 

1. Value Proposition 
a. Cita rasa enak dan 

gurih 
b. Produk tahan lama 
c. Sudah mengantongi 

izin usaha PIRT dan 
Halal  

2.  Keripik Pisang Aneka Rasa 
Buah pisang secara sederhana dapat diolah menjadi makanan ringan. 
Potensi buah Pisang di desa Bantarbolang cukup besar sehingga penulis 
menindaklanjuti dari kegiatan pelatihan olahan pisang dengan 
membuat tim produksi dengan data sebagai berikut: 
Tim Produksi : Komunitas Pemuda Dusun Dukuh lumpang 
Jumlah : 10 Orang 
Produk : Keripik Pisang Aneka Rasa (Cokelat, Vanila, Balado 

2. Rencana Pelaksanaan Keripik 
Pisang Aneka Rasa 
a. Pembuatan produk 
b. Pembuatan kemasan 
c. Pembuatan foto dan video 

produk  

2. Action/Eksekusi  Keripik 
Pisang Aneka Rasa 
a. Membuat SOP 

pelaksanaan pelatihan 
b. Membuat jadwal 

produksi 
c. Merekrut tim   

2. Value Proposition Keripik 
Pisang Aneka Rasa 
a. Menghasilkan produk 

inovasi olahan Pisang 
b. Memunculkan ide 

baru atau peluang 
bisnis 

c. Meningkatkan 
produktivitas ibu-ibu 
pkk desa 

3.  BrowNAS 
Prospek usaha brownies fudge tidak pernah redup dan begitu nampak 
cemerlang. Dengan sentuhan kreatifitas dan inovasi membuat olahan 
brownies fudge semakin menguntungkan juga akan disukai banyak 
orang. Penulis mencoba membuat inovasi baru yaitu BrowNAS 
(Kombinasi Choco Brownie dengan cincang Nanas). 

3. Rencana Usaha produk BrowNAS 
a. Membuat inovasi baru 

kombinasi Brownies Nanas 
b. Packaging dan ukuran 

produk diperkecil agar lebih 
terjangkau dan praktis 

3. Action/Eksekusi Brownies 
a. Membeli cetakan 

brownies ukuran kecil 
15x10 

b. Produksi BrowNAS 

3. Value Proposition 
a. Menghasilkan 

brownies yang 
berbeda dari pasaran 

b. Lebih terjangkau dan 
praktis 
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Customer Segment Strategi Promosi Strategi Distribusi Jumlah Pembeli 

Pelanggan Pembeli Baru 

1. Customer Produk Bakso Goreng 
a. Pemuda yang sedang berkuliah dan 

menyukai makanan pedas 
b. Pemuda SMK/SMA sederajat  

1. Strategi Promosi Bakso Goreng  
a. Penjualan produk di bazar/stand acara  
b. Tim PKKP membantu promosi dengan 

cara membuat foto produk dan video 
c. Membuat media social untuk promosi 

produk di Instagram dan Tiktok 

1. Strategi Distribusi Bakso Goreng 
a. Diambil ke tempat produksi  
b. Pengiriman JNT ke kota 

Pekalongan, Semarang hingga 
Jakarta. 

900 500 

2. Customer Segment Olahan Keripik Pisang 
Aneka Rasa 

a. Target pasar : anak-anak muda, ibu-ibu 
pengajian dan wanita usia 20-an 

b. Pemuda yang sedang menjalani kuliah  

2. Strategi Promosi Keripik Pisang Aneka Rasa 
a. Membuat pamflet promosi  
b. Membuat foto produk dan video yang 

menarik 
c. Mengupload ke social media seperti 

WA, IG dan FB untuk menarik calon 
pelanggan. 

2. Strategi Distribusi Keripik Pisang Aneka 
Rasa  

a. Produk dapat langsung dipesan, 
diambil di lokasi produksi 

b. Sistem COD 
c. Dikirim melalui jasa pengiriman 

JNT 

0 30 

3. Customer Segment BrowNAS 
a. Pemuda Remaja 
b. Orang dewasa 
c. Mahasiswa 

2. Strategi Promosi BrowNAS 
a. Foto produk 

b. Pembuatan video produk untuk 

promosi 

c. Pembuatan konten di media sosial 

3. Strategi Distribusi BrowNAS 

a. Strategi Distribusi langsung yaitu 

penjualan langsung ke end user.  

b. Strategi distribusi tidak 

langsung/perantara : yaitu melalui 

Reseller dan Jastip 

 

100 20 
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Strategi Membina Hubungan dengan Pelanggan 
Pendapatan Pengeluaran 

Pendapatan Tetap Pendapatan Tidak 
Tetap 

Pengeluaran Tetap Pengeluaran Tidak 
Tetap 

1. Strategi membina hubungan dengan pelanggan Bakso Goreng 
a. Garansi : pemilik memberikan garansi kepada pembeli jika 

produknya tidak sesuai pesanan atau terdapat kerusakan 
b. Dapat bonus: pemilik memberikan bonus berupa produk 

lain kepada pelanggan tertentu 
c. Ramah : Memberikan pelayanan yang ramah kepada 

pelanggan 
 

5.000.000 3.000.000 1.000.000 150.000 

2. Strategi membina hubungan pada Produk Keripik Pisang 
Aneka Rasa 
a. Membuat give away  
b. Membuat game berhadiah di social media  
c. Membuka kritik dan saran melalui media social  

0 0  100.000 

3. Strategi membina hubungan pada Produk Usaha BrowNAS 
a. Membuat promo menarik di beberapa event khusus 

seperti 17 Agustusan 2023, Ulang tahun Desa dan Ulang 
tahun Kabupaten dan lain-lain 

b. Memberikan pelayanan yang ramah dan terbaik 
c. Memberikan garansi serta menerima kritik dan saran. 
d. Memberikan cashback dan Bundling produk 

 
 

6.000.000 2.000.000 1.500.000 500.000 
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