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Jumlah Pembeli Strategi Membina 

Hubungan Dengan 
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Berwujud 

Tidak 
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Usaha 

yang 

saya 

lakukan 

adalah di 

bidang 

makanan 

berupa 

produk 

makanan 

inovasi 

dari 

negara 

korea 

(makanan 

kekinian) 

yaitu 

berbagai 

aneka 

kimbab 

dan 

nigiri. 

Rencana 

usaha 

kedepannya 

adalah 

penjualan 

produk 

kimbab dan 

nigiri di stand 

dengan 

mengikuti 

event rutin 

CFD di 

kabupaten 

Purworejo 

dan 

mengikuti 

bazzar serta 

menitipkan di 

kantin 

sekolah. 

Selain itu 

juga 

meningkatkan 

penjualan 

dengan 

sistem open 

pre-order 

(Open PO). 

Menyediakan 

dan 

mempersiapkan 

bahan baku 

untuk 

penjualan 

produk, 

mencari 

informasi 

event/bazzar 

yang ada di 

kabupaten 

selain CFD, 

mencari partner 

kantin sekolah 

yang bisa 

dititipkan dan 

meningkatkan 

promosi 

melalui media 

sosial yang ada 

untuk 

melakukan 

pemasaran 

produk melalui 

sistem open 

pre-order 

(Open PO). 

Menyediakan 

jajanan sehat 

dengan 

kualitas 

bahan yang 

bagus dan 

terjamin 

mutunya 

serta 

merupakan 

jajanan yang 

tidak 

mengandung 

MSG dan 

memiliki 

sertifikat 

halal MUI. 

Anak- 

anak, 

remaja, 

dan 

orang 

dewasa 

atau 

generasi 

Z. 

Promosi 

dilakukan 

secara 

langsung 

melalui 

media 

sosial 

berupa 

instagram 

story dan 

WA 

story. 

Strategi 

distribusi 

dilakukan 

dengan 

membuka 

sistem 

open pre 

order 

(Open PO) 

dengan 

minimum 

pembelian, 

partner 

kantin dan 

penjualan 

langsung 

melalui 

stand 

penjualan. 

20 30 Menjalin 

komunikasi yang 

baik dengan 

pelanggan, 

memberi bonus 

kepada pelanggan 

yang membeli 

banyak, serta 

meminta review 

produk ketika 

membeli untuk 

perbaikan produk 

selanjutnya, dan 

usulan variasi rasa 

baru untuk produk 

seperti 

mengkombinasikan 

dengan produk lain 

yaitu saran dari 

pelanggan untuk 

membuat kimbab 

platter. 

195000 0 120000 25000 3 2 Meja lipat, 

stand benner, 

taplak meja, 

box 

kimbab&nigiri, 

capitan, steples 

dan isi, botol 

saos, toples, 

lap meja, roll 

kimbab, 

cetakan nigiri, 

kuas, gunting, 

dan lain 

sebagainya. 

0 Jajanan Sehat 

Korean Food 

by 

@chimeet.rolls 

yang berupa 

penjualan 

makanan 

aneka kimbab 

dan nigiri 

dalam kurun 

waktu selama 

bulan Mei 

menghasilkan 

keuntungan 

kotor senilai 

Rp. 500.000,- 

yang 

selanjutnya 

akan dibagi 

berupa gaji 

kepada 

pemilik usaha 

dan dua orang 

partner. 

lanjutkan 

promosi dan 

penjualan 

onlinenya, ajak 

pemuda desa 

untuk 

kolaborasi. 

Upload produk 

ke 

pkkpjateng.com 
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