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Nama Peserta	: Yuvita Kartika Putri Kabupaten	: KABUPATEN PURWOREJO
Jumlah Penduduk : 1039 Bulan/Tahun	: April 2024 Dicetak pada 23 April 2024Peluang Usaha
Rencana Usaha
Action / Eksekusi
Value Proposition
Customer Segment
Strategi Promosi
Strategi Distribusi
Jumlah Pembeli
Strategi Membina Hubungan Dengan Pelanggan
Pendapatan
Pengeluaran
Partner / Mitra
Asset
Keterangan (Hasil usaha)
Komentar Mentor







Pelanggan
Pembeli Baru

Pendapatan Tetap
Pendapatan Tidak Tetap
Pengeluaran Pengeluaran tetap
Pengeluaran tidak tetap
Partner
/ Mitra tetap
Partner
/ Mitra tidak tetap
Asset Berwujud
Tidak berwujud




	Usaha yang saya kerjakan adalah pembuatan makanan kue kering dan makanan basah.
Dimana setiap tahunnya saya telah memproduksi kue kering. Namun untuk tahun ini jumlah produksi kue kering saya hanya beberapa saja dikarena saya sedang mengalami masalah yg tidak memungkin kan untuk memproduksi kue kering dalam jumlah besar. Jumlah kue kering yang saya produksi pada bulan april ini yaitu sebenyak 18 toples yang terdiri dari 3 jenis kue kering dengan kisaran harga 48.000- 60.000.
Produksi tahunan kue kering tahun ini bertepatan dengan kegiatan PKKP
sehingga usaha saya dapat saya laporkan. usaha makanan basah saya yaitu risol, makaroni scotel, spageti brulle dll. Dimana semua kegiatan usaha saya pasarkan melalui media sosial wa dan instagram.
	Rencana usaha saya kedepannya yaitu terus memproduksi usaha makanan basah saya secara konsisten agar dapat berkembang dengan baik. Sedangkan untuk usaha kue kering tetap produksi tetapi dengan metode preorder.
	Memproduksi makanan basah secara konsisten dengan melihat target marketing.
	Produk yang saya jual diproduksi tanpa menggunakan bahan pengawet serta pemanis tambahan sehingga dapat dipastikan makanan yang saya produksi lebih sehat dan cocok untuk di konsumsi oleh berbagai kalangan.
	Segment pasar saya yaitu seluruh masyarakat baik dari perorangan, kelompok, maupun pedangang kecil.
	Strategi promosi yang saya lakukan yaitu melakukan promosi produk di media sosial saya instagram dan juga wa.
	Distribusi yang saya lakukan secara langsung dengan sistem COD agar dapat mempermudah dalam proses jual beli.
	3
	5
	Menjaga hubungan baik dengan konsumen dengan cara mempertahankan kwalitas ditengah tinggi nya harga bahan baku.
Memberikan informasi kepada pelanggan apabila adanya perubahan harga serta jumlah yg di dapat pelanggan saat proses jual beli sehingga para pelanggan tidak merasa dirugikan.
	1036000
	0
	150000
	103600
	0
	0
	Kompor, gas, oven, mixer, loyang
	0
	Untuk hasil usaha bulan ini berupa penjualan kue kering sejumlah 18 toples dengan rincian sebagai berikut: Kastengel @60.000 x 11 =
660.000
Nastar @58.000 x 4 =
232.000
Lidah kucing @48.000 x 3 = 192.00
Total pendapatan 1.036.000
Modal 478.000
Hpp 10% =
103.600
Pengularan tetap 150.000
Laba 304.400
	ayo tingkatkan promosi dan penjualan, lakukan dengan optimalkan digital marketing, ajak masyarakat
untuk terlibat dalam memproduksi atau menjual agar membantu mereka untuk menghasilkan pendapatan.
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