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Partner
{ Mitra
tiduk
Lelap

Desa Bolo,
Kecamatun
WONOoSeLarn,
Kabupaten
Buyalali
mempunyai
beberapa
potensi
khususnya di
bidang
.memiliki
pengalahan
makanan yang
beberapa
UMKM
rengginang,
rambak beras
atau karak
beras, lemet
singkong, lelur
asin, roti
kering,
calering dan
mic ayam. lalu
uda juga
pengerajin
kusen pintu
selain itu
daerah ini jupa
memperdayaan
mausyarakatnya
berperak
melalu tenaga
produksi
beragam jenis
tas.

Menjadi jasa
vendur salah
satu produsen
dari tenaga
Kerju produksi
tas untuk
lebih di
kembangkan
marketing,
dan juga
produsen
produk yang
berusal dari
desa yanp
ingin
dikembangkan
dan di sebar

luaskan

melalui
metode online
shop.

Follow up atau
tindak lanjutnya
dengan cara
pembuatan Nomor
1jin berusaha atau
NIB, halal kepada
para pelaku
usaha/UMKM. Lalu
Jjuga ada pelatihan
beberapa tentang
kewirausahuan dani
DISPORAPAR
kabupaten Bayolali
secura luring di
adakan pelatihan
digital marketing
dan DISPORAPAR
Prov Jaleng, seria
adanyafterbentuknya
paguyuban dari
diadakannya
pelatihan ini,

Produk-
produk di sini
mempunyai
cita rasa
berbeda dun
juga
mengpunakan
bahan baku
dengan ciri
khas tertentu,
harga juga
lebih
terjangkan,
pursi dan
ukuran lebih
banyak dan
kemasan di
bual lebih
menarik sesuai
pada eru
zamannya
serta membuat
atau mencoba
hal baru dalam
pengembangan
beberapa
produknya.

Produk yang
bisa
dinikinati
atau
digunakan
s€mua
lapisan
masyarakat
sekitar
maupun |war
daerah. untuk
target
marketnya
sendir sebisa
mungkin di
kalangan
muda mudi
gekarany.
namun juga
tidak
menulup
kemungkinan
semua
masyurakal
di seluruh
Indonesia
bisa
memkmati
atau
tmenyukai
produk m,

Promosi di era
sekurung
sebaiknya
menyesuaikan
keadaan, seperti
halnya hybrid,
yaitu metode
dimana bisa
melalui offline
langsung
bertemuw/COD
dan juga online
melalui medsos,
tau
marketplace,
serta juga
membuiut akun
media sosial
untuk produk
supaya bisa
mengenalkan
produknya lebih
Tuas dun juga
meninpkatkan
branding,
produk di
kalangan media
dengan cara
mempromusikun
lewat iklan
akun-akun yang
berpenganh
kepada
marketing, dan
juga
mengrunakan
marketplace.

Metode
dalam
melakukan
distribusi
via
onligeshop
dengan
ckspedisi
dan juga
memasarkan

on dilivery.

Dengan cara
pendekatan
cultural atau
personal,
Tulu bisa
juga dengan
cara adanya
pelanggun
yang ingin
ikut menjadi
reseller akan
kita berikan
harga yanp
seusai
dengan seller
supaya bisa
mendapatkan
laba/profit
yang scsuit
mereka

dapatkan.

Belum

ada
untuk
saat ini

Unink
ackarung/saat
ini secara
fmansial
belum ada,
Oamun secara
plan
kedapunnya
sudah ada
upaya untuk
membuat
produk dan
Juga
pengembangan
trial akan
dicoba dan
hasil yung
sudah dicoba
saat imi adalah
salah satu
produk asil
Boyolali
namum bukan
dari desa
sclempat
tentung
RAKUPT awau
rambak kulit
sapi, dan
untk jasa
pembuatan tas
masih di
upayakan agar
lebih
berkembang
lalu bisa juga
dari olahan
KULKUL Aapi
S€gara yaung
mungkin
kedepannya
bisa di buat
secara lebih
Rimple.
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