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Usahayang
sedang saya
jalani dan saya
kembangkan ini
berawal dari
kondisi real di
desatempat saya
tinggal. Dimana
ibu-ibu PKK
Desatempat
sayatinggal
harus pergi ke
kota untuk
membeli snack
dengan jarak
yang cukup jauh
ketika ada
pertemuan, rapat
dan
perkumpulan
warga, dari
pengalaman
sayakemudian
sayaadop ke
desatempat saya
tinggal di
Kabupaten
Blora, hal ini
menjadi peluang
usahadi desa
tempat saya
tinggal sehingga
acara-acara desa
atau yang
lainnya bisa
memesan
Lumpia,Sosis
Solo dan Burger,
dan produk sosis
mayo terbaru
dari usahayang
sedang saya
kembangkan
saat ini. Semua
bahan yang saya
gunakan seperti
rebung, daging
ayam, daging
sapi,
selada,mentimun
dan tomat bisa
saya dapatkan di
sekitar desa
karenawarga di
desa banyak
yang berjualan
di pasar jepon.

Rencana ussha
saya kedepan
sayaingin
membuka
sebuah outlet
dengan admin
untuk
menghandle
usaha saya yang
sedang saya
kembangkan ini
agar lebih
tertata dengan
baik jadwal
pemesanan dari
pelanggan
sehingga
pelanggan puas
dengan
pelayanan yang
saya berikan.
Selainitu saya
akan mencoba
menjual produk
sayaini melalui
media seperti
Instagram yang
mana Usaha
yang sudah saya
geluti ini
memiliki
pangsa pasar
dan pemasaran
yang lebih luas
lagi dan dapat
menambah
pemasukan
serta dapat
memberdayakan
ibu-ibu di
sekitar tempat
tingga sayadi
desa.

Bulan depan
bersamaan
dengan
Pendaftaran
UMKM Desa
Ngampel di
E-Catalog
UMKM
Pemerintah
Kabupaten
Blora, saya
juga akan
mendaftarkan
Usaha Snack
Basah saya
ini ke E-
Catalog
UMKM
Pemerintah
Kabupaten
Blora Selain
itu, usaha
sayaini
dapat
digunakan
sebagai oleh-
oleh/ buah
tangan
karenaselain
snack basah
lumpiadan
sosissolo
dari ussha
sayaini juga
sudah saya
frozenkan
untuk jangka
waktu 3-4
hari dengan
pengemasan
frozenfood
sehingga
aman di
bawa
berpergian ke
luar kota dan
bisadibawva
sebagai buah
tangan
dengan
demikian
saya
berharap
orang lebih
banyak
mengenal
produk usaha
saya

1. Melakukan
inovasi
pengolahan
produk dari
jenis sayuran
seperti rebung
menjadi lumpia
dan meracik
olahan bumbu
untuk isian
sosissolo
dengan resep
turun temurun
dari keluarga
sehingga
berbeda dengan
produk snack
basah pada
umumnya.
Dalam kegiatan
Pelatihan, rapat
dinas orderan
baik lumpiadan
sosissolo
sangat banyak,
sehingga saya
memberdayakan
ibu-ibu warga
di sekitar
tempat saya
tinggal untuk
membantu serta
belgjar
membuat
lumpia, sosis
solo dan mereka
bisa
mendapatkan
penghasilan
tambahan yang
dapat digunakan
untuk
menambah
kebutuhan
sehari-hari. 2.
Lumpiadan
Sosis Solo ini
handmade
sehingga aman
dikonsumsi dan
tanpa bahan
pengawet dan
sudah teruji di
Labkesda
Kabupaten
Blorauntuk
Jenis Makanan
Basah. 3. Usaha
yang sedang
sayajalani dan
saya
kembangkan ini
nantinya akan
sayatularkan di
desa
Penempatan
Sayadengan
menggandeng
ibu-ibu PKK
Desa Ngampel
sehingga ketika
adaacara
rapat,atau
kunjungan dari
dinas sudah
tidak kesulitan
lagi untuk
memesan snack
yang rata-rata
kita harus

1. Ibu-lbu
Tim
Penggerak
PKK Desa
Ngampel
yang
tergabung
dalam
Kelompok
Usaha“
Ngampel
Gading
Sejahtera’
(Ibu Ketua
Tim
Penggerak
PKK Desa
Ngampel :
Nikmatus
Zahroatin,
serta6
Anggota
lainnya: 2.
Siti
Rondiatun
(Bendhara
PKK Desa
Ngampel), 3.
Rina
Setyaningsih,
4. Munjaroh,
5. Susi
Susanti, 6.
Sulikah, 7.
Darni) 2.
Organisasi
Karang
Taruna Desa
Ngampel
dengan
susunan
keanggotaan
sebagai
berikut:
Ketua
Karang
TarunaDesa
Ngampel:
Moh
Thohiron,
Sekretaris :
Maulana
Alifin,
Bendahara
M.Jaelani,
Putri dan
Sifa sebagal
Anggota
Karang
TarunaDesa
Ngampel 3.
Warga Desa
Ngampel
lainnyayang
belum
memiliki
usaha
sehingga
usahayang
sudah saya
jalani dan
saya
kembangkan
ini bisasaya
tularkan di
desa
penempatan
sayadan
warga
masyarakat

o~

1.Pada saat ada
pesanan
biasanya saya
selalu
melebihkan
untuk dicicipi
oleh customer
sehingga jika
memerlukan
snack untuk
acara-acara atau
kegiatan dapat
memesan dari
usahasayaini.
2.Online:
melalui Post
Instagram,
Instagram Story,
Facebook, Tiktok
3. Offline: Bazar
UMKM Desa
dan Kabupaten,
Event-Event
UMKM Binaan
dari lembaga
|lembaga swasta,
Acara PKK
Desa, Acara
PKK
Kabupaten,
CFD, Pujasera
Pagi dan
Pujasera Sore

Memperkenakan
produk lumpia
dan sosis solo
ini ke dinas-
dinas yang
sudah saya
kenal, dan
kegiatan-
kegiatan PKK
atau event-event
Car Free Day
dengan cara
memberikan
sampledi cup-
cup kecil untuk
dicicipi, selain
itu
mengoptimalkan
strategi promosi
digital sehingga
pelanggan
mengetahui jika
ada promosi
yang menarik.
Produk Lumpia
dan Sosis Solo
ini diharapkan
bisa ekspansi ke
luar kota dengan
pengiriman
frozen food.
Untuk Produk
Burger mini
biasanya
digunakan untuk
PMT
(Pemberian
Makanan
Tambahan)
untuk Kegiatan
Posyandu Bdlita
di Desa saya.
Hal ini yang
akan saya
tularkan di desa
Ngampel
nantinya dengan
memberikan
pelatihan
singkat kepada
Ibu-Ibu Tim
Penggerak PKK
Desa Ngampel
karenaselain
disukai oleh
anak-anak balita
makanan ini
mempunyai gizi
yang seimbang
karena
dilengkapi
dengan daging
dan sayuran.

350

250

1. Membuat
promo menarik
dibeberapa
event khusus
seperti Manasik
Haji,
Pemberangkatan
Jamaah Haji,
Bazar UMKM
Kabupaten
Blora, Event-
event Pelatihan
instansi-instasi
daerah terutama
di Disnakertrans
Kabupaten
Blora, Event-
event Desa dan
Event-event
lainnya. 2.
Memberikan
Pelayanan yang
ramah, fast
respon dan
pelayanan prima
terhadap
pelanggan
sehingga
pelanggan
senang dan puas
memesan
produk usaha
kita. 3.
Memberikan
garansi untuk
Produk Lumpia
dan Sosis Solo
Frozen Food
sertamenerima
kritik dan saran
dari pelanggan
untuk inovasi
rasayang lebih
baik lagi
kedepannya,
sehingga
pelanggan puas
dan mau
memesan
produk kita
kembali.
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1800000

PKK Desa
tempat saya
tinggal, PKK
Desa Gersi,
PKK Desa

Balog,Patalan,

Puledagel,
Kecamatan
Jepon,
Kecamatan
Blora,
Kecamatan
Jiken, PKK
Kabupaten
Blora, Setda
Blora

Pujasera
Pagi dan
Pujasera
Sore
Jika
orderan

solo,
lumpia,
dan
sosis
mayo

biasanya
saya
tidak
mengisi
untuk
titipan
jualan di
Pujasera
Pagi dan
Pujasera
Sore

Kompor,
Wajan,
Pisau,
Baskom,
Piring,
Sendok,
Meja, Tabung
Gas, Panci,
Blender,
Alat Press
dan Frezer (3
buah)

Merk,
Tagline

Perkemban
usaha snack
basah
(lumpia,sos
solo dan bu
mini) sayai
dari bulan |
yaitu saya
mengembar
produk bart
berupa sosi
mayo atau |
di sebut der
risol mayo.
Untuk bula
karena
bertepatan
dengan
keberangka
jemaah haji
Pemerintah
Kabupaten
untuk pesar
snack sendi
saat pembir
mansik haji
pemberang|
jemaah haji
asrama
donohudan
pesanan sn
basah saya
meningkat,
sehingga sa
dapat
memberday
ibu-ibu seki
desa tempa
tingga dan
mereka bis:
mendapatk:
pendapatan
tambahan u
kebutuhan
sehari-hari.



Mengetahui,

Peserta PKKP 2023 Tim Teknis PKKP 2023
Pembina Desa
Pembina Kabupaten
Disporapar Provins Septika Lindawati,S.IP Abdul Kohar
Jawa Tengah




